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Bjorn Siewert und die Gebriider Kau zdhlen

zu den Urgesteinen der Distribution und des

IT-Fachhandels. Und genau diese Erfahrung

hilft dem Komponenten-Disti dabei,

zu verstehen, mit welchen Anforderungen

Fachhandler konfrontiert werden.
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Vollsortiment nicht ausgeschlossen

Siewert & Kau
auf dem Weg
zum Logistiker

Von Gabriele Nehls

iir Bjorn Siewert liegt die
F Sache auf der Hand. Die
Rolle der Distribution im
Markt hat sich grundlegend ge-
dndert. War die Distribution vor
Jahren noch der Erfiillungsgehil-
fe des Herstellers, so ist eine sei-
ner wichtigsten Funktionen heu-
te die Logistik. Der Distributor
schafft die logistischen Grundla-
gen fiir Hersteller und Fachhan-
del.
Mit den Anforderungen des
Marktes hat sich auch das Unter-
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nehmen Siewert & Kau verindert.
LWir kommen aus dem Handel,
haben uns zum Distributor ent-
wickelt und werden jetzt auch
zum Logistiker”, resumiert Bjtrn
Siewert, einer der Griinder und
Geschiftsfithrer. Die Gebrider
Kau und Bjérn Siewert kennen
sich schon seit mehr als 20 Jah-
ren. Anfangs, bei der Griindung
des gemeinsamen Unternehmens
im Jahr 1994, sei es nur ein Zu-
brot neben dem Studium gewe-
sen, erst einmal regional — als

Das Angebot von Siewert & Kau

Arbeitsspeicher

Barebones

Case Modding Zubehir
Controller

CPUs

Eingabegerite

Festplatten
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Gerduschdammung
Grafik-/Videokarten
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Mainboards
Messtechnik/Werkzeuge
Netzteile
Netzwerk-ITK-Komponenten
Soundkarten
Verteiler/Verstarker/Konverter
Wechselrahmen

Kingston, Corsair, V-Data
Shuttle, MSI, Asus
Thermaltake, Zalman, A Plus
Dawicontrol, Digitus

Intel, AMD

Logitech, Cherry, A4-Tech
Samsung, Maxtor, WD
Chieftech, LC-Power, Thermaltake
Silverstone

XFX, M5, Point of View

Digitus, IC

Arctic, Thermaltake, Zalman
Samsung, LG, NEC/Sony/Optiarc
Asrock, M5I, Gigabyte

Digitus

Enermax, LC-Power, Tagan
Trendnet, TP-Link, Netgear
Creative, Terratec

Digitus

Techsolo, Digitus

Fachhindler mit Endkundenge-
schiift. Uber die Jahre hinweg
stiegen die Anforderungen, und
es kam der Umschwung zum
Distributor. Zu Bewginn noch als
Herstellervertretung fiir bestimm-
te Vertriebsgebiete. ,Diese Erfah-
rung mit Endverbrauchern hilft
uns heute noch. Wir wissen, vor
welchen Anforderungen der
Fachhindler steht*, betont Sie-
wert.

Mittlerweile agiert Siewert &
Kau schon seit zehn Jahren als
Distributor fiir Schliisselkompo-
nenten. Doch wie die meisten
Komponenten-Distis ldsst sich
Siewert nur ungern auf diese Ni-
sche festlegen. Fiir ihn ist jedes
Produkt eine Komponente. Der
Fokus bei Siewert &Kau liegt zur-
zeit auf den Key-Komponenten,
wie Siewert sie nennt. Sie ma-
chen etwa 70 Prozent des Um-
satzes aus. Er schlieft allerdings
nicht aus, dass sich sein Unter-
nehmen — wenn der Markt dies
fordert - irgendwann einmal zum
Vollsortimenter entwickelt.

Die richtige Information
zur richtigen Zeit

Aktuell steckt der Distributor al-
lerdings erst ein mal mitten im
Ausbau seiner Logistik. ,Der
Fachhandel schraubt notgedrun-
gen seine Lagerhaltung immer
mehr zuriick®, erklirt Siewert.

Die Ware muss schnell beim
Kunden sein. Zwar haben sich
die Entfernungen nicht verindert,
wohl aber die Geschwindigkeit,
mit der die Ware diese Entfer-
nung iiberbriicken muss. Die
Logistik ist fiir Siewert die eigent-
liche Herausforderung fir die
heutige Distribution. Und so hat
das Bergheimer Dreigestirn bei-
spielsweise viel in den Ausbau
seiner Lager investiert. Inzwi-
schen verfiigt das Unternehmen
iiber 8.000 Quadratmeter Lager-
fliche auf dem firmeneigenen
Grundstiick. Und damit sei man
noch lange nicht am Limit: Auf
dem Grundstiick sind noch
15.000 Quadratmeter frei. Der
Disti hat neben seinem Hauptsitz
in Bergheim drei weitere Ver-
triebsniederlassungen in Deutsch-
land und ist in fast allen Lindern
Europas aktiv.

Die richtige Information
zur richtigen Zeit

Das Team des Distributors um-
fasst inzwischen 150 Mitarbeiter
— gerade im vergangenen Jahr ist
die Stammmannschaft rasant ge-
wachsen. Ein Grund dafiir ist,
dass fiir Siewert die direkte Be-
treuung seiner Kunden wichtig
ist. ,Das eigentliche Geschift
wird letztendlich zwischen Men-
schen gemacht®, sagt er. Aus die-
sem Grund sind seine Vertriebler



Die wichtigsten

Komponenten-
Distributoren

in Deutschland

gut geschult. Sie halten die Ohren
offen, was die Kunden wollen
und was der Markt bringt, kon-

Unternehmen & Markte

Studie von Unisys zur Datensicherheit

Deutsche werden immer angstlicher

Die Deutschen sind mehr denn je besorgt um
ihre Sicherheit — beispielsweise wenn es um
den Schutz mobiler Endgerite geht. Das Gleiche
gilt fiir die Sicherheit von persénlichen Daten, On-
line-Transaktionen, Kreditkarten und Computern.
Das hat der IT-Dienstleister Unisys in einer Um-
frage herausgefunden. Dabei wurden in Deutsch-
land rund 950 Personen telefonisch befragt.

dem Diebstahl und Missbrauch ihrer persénlichen
Daten zu haben. Am zweitgréfiten sind die Beden-
ken in puncto ,finanzielle Sicherheit”. 72 Prozent
gaben an, sehr besorgt dariiber zu sein, dass ihre
Kreditkartendetails von Dritten ausspioniert und
verwendet werden kénnten.

Mobile Endgeriite sind eine Gefahrenquelle, so
die Meinung von 64 Prozent der Befragten. Sie wiir-
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den ein mobiles Endgerit nicht fiir Online-Trans-
aktionen in Betracht ziehen. Alexander Roth

Hier die wichtigsten Ergebnisse: 78 Prozent der
Befragten gaben an, extreme oder grofie Angst vor

nen Trends weitergeben. Der ei-
gentliche Mehrwert, den der Dis-
tributor einem Fachhindler bie-
ten kann, ist, ihm die richtige
Information zur richtigen Zeit
zur Verfligung zu stellen, sagt
Siewert. Das sei wirklicher Ser-

vice.
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Nicht jeder Kunde

ist erwiinscht

Siewert & Kau hat das vergan-
gene Geschiiftsjahr mit einem
Umsatz von rund 340 Millionen
Euro abgeschlossen. Das Unter-
nehmen ist laut eigenem Bekun-
den von Beginn an profitabel
gewesen — so auch im vergan-
genen Jahr. Fiir die kommenden
zwilf Monate will Siewert das
Geschift weiter vorantreiben, vor
allem durch die Weiterentwick-
lung zum Logistiker und die Hin-
zunahme von Projektgeschaften.
Auch den aktiven Kundenstamm
von derzeit 4,500 Kunden will
Siewert auf jeden Fall noch er-
weitern. Allerdings will er nicht
unbesehen alle Kunden haben.
Man sei ja schlieilich kein Broad-
liner. (MF) ®

DESIGN TRIFFT TECHNOLOGIE.

Edler 22" TFT Manitor fiir den an hsvollen Off und Mul-

timedia-Anwender. Mit seinem reprisentativen Display
W2252T0Q nicht nur ein stylischer Blickfang fiirs A
mit seinen technischen Features ideal fiir den Einsatz im Home-
office. Der hohe Kontrast von 10.000:1 erméglicht perfektes

Arbeiten bei allen Lichtverhiltnissen. Und durch die schnelle W2252TQ

Reaktionsgeschwindigkeit von 2 ms werden auch bewegte Bilder

verztigerungsirei dargestellt. HEK 228,- EUR

praduck
design
award
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22" TFT Monitor W2242T - leistungsstarker Business Monitor » 1680x1050 Pixel = extrem hohes Kontrast-
verhiltnis 8.000:1 » schnelle 5 ms (I50) Reaktionszeit * grofer Blickwinkel von 170/170 Grad » f-Engine fir
brillante Bilder » ARC Farmatumschaltung 4:3 auf 16:10 = DVl mit HDCP und zusitzlicher YCA Eingang

* TCO 03 » VESA HEK 181,- EUR

Meinung der Autorin

Siewert & Kau ist ein Distribu-
tor, der langfristige Entwick-
lungen des Marktes beobach-
tet. Diese Strategie mag zwar
nicht so spekitakuldr sein wie
das Tagesgeschdft mit Speicher-
bausteinen, bringt aber offen-
sichtlich dauerhaften Erfolg

— Profitabilitét fiir den Disti
selbst und fiir die Fachhdndler
Sicherheit im Umgang mit
ihrem Distributor. Ob das Lieb-
dugeln mit dem Status als Voll-
sortimenter wirklich Vorteile
bringt, muss man abwarten.
Ein Bauchladen hat bisher nur
wenige weiter gebracht.

Projektor DX 630 - komfortabler Business Projektor = 0,55" DMD DLP mit nativer XGA Auflssung
(1024x768) » 7 Segment Farbrad « 3000 ANSI Lumen * Carl Zeiss Objektiv » vielfiltige Anschlussméglichkeit
(VGA, 5-Video, Komposite-Video, HDMI} = automatischer WeiBabgleich = Quick on/off = 3 Jahre Garantie

* geringe Folgekosten durch glinstige Ersatzlampenpreise HEK 699,- EUR

Notebook P300-U.ABRAG - 13,3 Fullpower Fliegengewicht mit LED Backlight # Intel” Core™2 Dua
T&300 (2,4 GHz, 3 MB, 800 MHz F5B) » NVIDIA® GeForce®™ Go B600M G5 mit 256 MB VRAM * 3 GB Arbeits
speicher ® 250 GB 5-ATA HDD # externer Super Multi Brenner ® nur 1,65 kg # im eleganten Black Rose Design

HEK 1.269,- EUR

Super Multi Blue BEG6LUT0 - Externer Design-Hybrid » neueste Blu ray Technologie = liest auch HD-DVD
ROM # brennt 6fach BD-R und 2fach BD-RE Medien * mit LightScribe-Technologie * unterstiitzt alle gingigen
HEK 260,- EUR

Brennformate

Mehr Informationen iiber LG IT-Produkte: LG Connect — immer fiir Sie da: 069/697637-132

Distributoren Monitore & Projektoren: Actebis Peacack GmbH, API, b.eom AG. Ingram Micro Distribution GmbH, Tech Data Deutschland GmbH & Co. OHCG Distributoren
Notebooks: Actebis Peacock GmbH, b.com AG, Ingram Micro Distribution GmbH Distributoren Laufwerke: Actebis Peacack GmbH, b.com AG, COS Distribution AG, Devil
Computer Veririehs GmbH, Ecom Electronic Compoenents Trading GmbH, E+ K Data AG, Ingram Micre Distribution GmbH, Siewert & Kau Computertechnik GmbH, Tech Data

Deutschland GmbH & Co, OHG

www.lge.de
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